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тренинг  

«Развитие творческого мышления в бизнесе»© 
Авторская программа Евгения Петрова  

    
Целевая аудитория: собственники бизнеса, руководители всех уровней 
 
Цель тренинга: активация творческого потенциала участников 
 
Результат тренинга: участники получили технологии создания прорывных идей в бизнесе и 
опробовали их при решении своих актуальных бизнес-задач 
  

Продолжительность тренинга: 16 часов (2 дня по 8 часов). 
 
Программа тренинга: 

1.  Прорывные инновации                        
в бизнесе 
 

 Виды инноваций 

 Инновации в бизнес-процессах - невидимые 
преимущества 

 Инновации, которые приносят прибыль 

 Что позволяет предпринимателю создавать и 
внедрять инновации? 
 

2. Техники открытия потока 
инноваций 

 5 ключей творческого инсайта 

 Вход в творческий поток 
 Техники «растяжки» сознания 

 

3. Бизнес-коучинг творческого 
прорыва 

 
 

 

 ТУРБО-вопросы как пусковой механизм 
творческого прорыва 

 Технология конструирования ТУРБО-вопросов 

 Квадрант творческого прорыва –механизм 
развития и трансформационных изменений в 
бизнесе 

 Формат конечного результата - слепые пятна, 
без которых идея не может быть реализована 

 Движущая сила вызовов для пробуждения 
креативности 

 Слова, которые заводят творческий двигатель 

 Метод «Держатели ставок» для реализации 
трансформационных проектов 
 

4. Инструменты творческого 
прорыва в бизнесе 

 Технология визуализации идеального 
конечного результата 

 Определение точки конфликта. Анализ 
причинно-следственных связей и определение 
системных противоречий 

 «Ментальная карта» 

 «Катена-цель» 

 «Метод случайного стимула» 

 Метод решения нестандартных задач «Фила» 

 «4-d стимул»  

 Технология Уолта Диснея 

 Фокусы внимания 

 Смещение по линии времени 

 Альтернативная плоскость мышления 
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 Кубик-рубик 

 3 уровня творческого поиска 
 
и ещё пару десятков методов для создания прорывных 
идей в любой области 

5. Как вернуть себе способность  
к творчеству 

 Упражнения на активизацию творческого 
потенциала 

 Основные барьеры творческого мышления и их 
преодоление 

 Перевод энергии сопротивления сознания в 
энергию творческого вдохновения 

 

6. Системное управление 
инновациями  

 Стратегии бизнес-творчества 

 Каналы привлечения идей 

 Создание воронки идей 

 Повышение конверсии идей 

 Монетизация идей 
 

 
Обратная связь от участников тренинга: 

«Для меня техники, которые давались на тренинге – мощный заряд для 

развития моего бизнеса. С ходу принял 3 нестандартных решения, которые повлияли на 
прибыль компании» 

Арман Мелдебеков 
Учредитель Jambo Logistic 

 

«Самое ценное в этом тренинге - возможность вырваться из привычного круга 

для того, чтобы посмотреть на себя со стороны и взглянуть на задачи под другим 
углом».  

Виктория Темникова, 
Маркетолог компании СКБ Контур 

 

«Многие инструменты стали открытием, а само обучение- поводом осознанного 

и грамотного планирования собственного развития. Большое спасибо за тренинги!» 
Степан Озорнин, 

Управление разработки компании СКБ Контур 

 
Автор и ведущий тренинга: Петров Евгений 

 
Руководитель Корпоративного университета федеральной IT-компании. 
Сертифицированный коуч ICF, бизнес-тренер. 
С 2008 года выполнено более 250 образовательных проектов. 
Опыт управленческой работы – 9 лет. 
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Образование: 
Основное:  

 2002-2008 — Магистр психологии, Психологический факультет Уральского государственного 
университета 

 
Дополнительное: 

 Erickson College International, золотой сертификат 

 «Мастер бизнес-тренинга», Иматон, Санкт-Петербург  

 «Мастер фасилитации», Имидж Персонал, Москва  

 «Харизма лидера», Радислав Гандапас, Москва 

 «Маркетинг без денег», Игорь Манн, Москва 
 
 
Специализация:  

 Бизнес-коучинг 

 Творческое мышление 

 Сессии стратегического планирования 

 Управленческие технологии 
 
Среди личных клиентов:  
 «СКБ Контур», Администрация Свердловской области, «ТНК», «EMS Почта России», ресторанная сеть 
«Малахит», Сити Центр Недвижимости (Екб.), «Уральская компания стекла», «Северский Гранитный 
Карьер», «Газкомплектсервис-Урал», «Форэс» г. Екатеринбург, «Пенопласт - Урал», сеть аптек «Источник 
Здоровья». 


